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Windykacja w Hiszpanii

Jezeli Panstwa dziatalnosc obejmuje swoim zasiegiem rynek
hiszpanski, to zapewne zauwazyliscie Panstwo, ze Hiszpanie majg
swoje podejscie do terminow ptatnosci. Sposrod wszystkich
krajow Unii Europejskiej Hiszpanie, zaraz po Wtochach ustalajg
najdtuzsze terminy ptatnosci faktur. Rowniez Srednie opoznienie
w ptatnosci za faktury jest w Hiszpanii najwieksze.

Majac na uwadze specyfike hiszpanskiego systemu prawnego
oraz kwestie kulturowe przygotowalismy dla Panstwa pakiet
wsparcia w dochodzeniu zalegtych roszczen od swoich
hiszpanskich kontrahentow.

Hiszpanski kontrahent nie ptaci
— wskazowki

Skontaktuj sie z kontrahentem i zapytaj o przyczyny braku
ptatnosci.

Jesli nie uda sie Panstwu dojs¢ do porozumienia nalezy wystac
wezwanie do zaptaty listem poleconym (burofaxem).

Hiszpanscy dtuznicy znani sa z tego, ze staraja sie zyskac na czasie
poprzez ustalanie kolejnych terminow sptat oraz kwestionowanie
roszczen. Dlatego zgadzajac sie na nowe warunki pozostanmy
rozsadni.



Proces windykacji w Hiszpanii

Przed podpisaniem umowy
Przeprowadzamy badanie kondycji finansowej dtuznika.
W ten sposob oceniamy szanse na wyegzekwowanie naleznosci.
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Etap windykacji polubownej
Rozpoczynamy z dtuznikiem negocjacje, aby sktonic¢ go do dobrowol-
nej sptaty dtugu. Przedstawiamy mu propozycje sptaty zadtuzenia, ew.
ugody z roztozeniem dtugu na raty. Z uwagi na renome adwokatow
kancelarii odpowiedzialnych za wsparcie przedsiebiorcow, czesto ten
etap przynosi juz zamierzone skutki.




—

Etap postepowania sagdowego
Jezeli etap polubownego zatatwienia sprawy nie okaze sie wystarczaja-
cy, to rozpoczynamy kolejny etap postepowania sagdowego, na ktory
sktada sie analiza dokumentow, przygotowanie i ztozenie w sadzie
odpowiednich pism procesowych oraz reprezentowanie Klienta przed
sadem do momentu uzyskania prawomocnosci tytutu wykonawczego.
Celem postepowania sagdowego jest uzyskanie wyroku lub nakazu
zaptaty, bedacego podstawa postepowania zabezpieczajgcego, a poz-
niej egzekucyjnego.
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Etap egzekucji
Kierujac do sadu wniosek o rozpoczecie egzekucji, mamy rozeznanie na
temat tego, co dtuznik posiada i skad czerpie dochody, a wiec, co moze
by¢ zrodtem sptaty jego zobowigzania. Sprawujemy kontrole nad prze-
biegiem procesu egzekucji i informujemy o postepach.




OFERTA NA ETAP WINDYKAC])I POLUBOWNE]
(wierzytelnosci niezakwestionowane):

Dtuznik ptaci mini-
malnie naleznosc

gtéwna:

Otrzymaja Panstwo pomiedzy 85% a 100% kwoty gtow-
nej; zaleznie od Panstwa ogolnych warunkow oraz moz-

liwosci okreslonych przepisami kraju dtuznika.

Dtuznik ptaci
mniej niz kwota

naleznosci gtowney:

Wynagrodzenie w procentach od odzyskanej kwoty:

Od pierwszych € 25.000,00 | 15%

Powyzej tej kwoty, ale do € 50.000,00 | 10%

Powyzej tej kwoty, ale do € 100.000,00 | 8%

Powyzej tej kwoty | 6%

plus 150,00 EUR na koszty biurowe

(W przypadku catkowicie lub czesciowo skutecznej win-
dykacji wierzytelnosci w przypadku gdy naleznosc¢
gtoéwna jest nizsza niz 3.000,00 EUR dodatkowo zosta-
nie doliczona kwota 100,00 EUR)

Dtuznik
nie ptaci wcale:

Ptaca Panstwo 150,00 EUR netto
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Nie zwlekaj z oddaniem sprawy do windykac;ji
Pamietaj, ze po 70 dniach oczekiwania na ptatnosc¢ prawdopodobien-
stwo odzyskania dtugu spada do 50%. Im wczesniej skierujesz swoje
kroki do naszej kancelarii, tym wieksze sg szanse, ze egzekucja wierzy-

telnosci bedzie skuteczna.
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Masz pytania?¢
Skontaktuj sie z nami:

e-mail: kancelaria@wachandwach.com

tel.: (+48) 607 076 203



